
コミュニケーション、ソリューション、モチベーション ( 動機付け )、プレイングマネジメント等、社員のレベルアップは人間力人材育成のマイコンセプト。

経営の実現を支援する ! (~1984年)

株式会社マイコンセプト

集客・リピート・顧客化を進めるには、集まる企画やイベント・おもてなしが必要です。ニーズ

を無視した企業都合の活動では効果につながりません。この「販売促進研修」では、市場獲得に

向けた “ニーズ調査” から “テストマーケティング”、実際の “市場獲得活動”” までと、貴社様の

経営資源 ( 人・物・金・情報・時間 ) を生かした研修・支援を進めていきます。

●ニーズに応える“マーケティング(市場獲得)スキル”カリキュラム。

人間力強化研修│人間力 人材育成のマイコンセプト

“行列ができる店” と言われるように、人間がして来た仕事をロボットがこなす様になった「高度

成熟社会」の現代は、消費者 ( お客様候補 ) にとって魅力的な情報を提供し続ける事が必要です。

この「販売促進研修」では、自社・自店の売りとなる “独自の魅力”の構築から表現、集客・リピート・

顧客化につなげる “広報・告知活動” までの研修・支援を進めていきます。

●自社・自店の売りとなる“独自の魅力(マイコンセプト)”を創る支援。

人間力強化研修│人間力 人材育成のマイコンセプト

コミュニケーション、ソリューション、モチベーション ( 動機付け )、プレイングマネジメント等、社員のレベルアップは人間力人材育成のマイコンセプト。

経営実現の為の人間力の人材育成

人間力人材育成
講義プログラム × 実践プログラム＝実現

●販売促進スキルの強化 !
▪企画立案やデザインスキル

▪販促計画から販促活動支援　

販売促進スキル研修販売促進研修

情報も広告も、お客様視点の分かり易く引き付けられる “コピー ( 文章 ) 表現” でなければ効果

につながりません。見る側の人間を引き付ける “表現力” や “感性” が問われます。この「販売

促進研修」では、チラシ・情報誌・ＤМ・ポスター、名刺やカード等の、お客様向けの情報や広

告はもちろん、社内のポップから資料にも、“表現力” や “感性” を研修・支援していきます。

●分かり易く・引き付けられる“コピー(文章)表現”を学ぶカリキュラム。

人間力強化研修│人間力 人材育成のマイコンセプト

人間は、目にとまったもので意識や心が動きます。その効果を発揮する “ビジュアル化 ( 視覚化 )”

技術は有効な販売促進の技術です。同じ事を伝える場合でも、魅力・ストーリー・イメージを “ビ

ジュアル化 ( 視覚化 )” する事で “視覚効果” は格段に高まります。この「販売促進研修」では、

伝えたい事や意識させたい事・感じて欲しい魅力を、写真やイラストに表現する“ビジュアル化 (視

覚効果 )” を学ぶ、お客様や社員などの “五感を動かす力” を研修・支援していきます。

●目に止めさせる技術“ビジュアル化(視覚効果)”のカリキュラム。

人間力強化研修│人間力 人材育成のマイコンセプト

社内のポップから、チラシ・情報誌・ＤМ・ポスター、名刺やカード等の小さな物も、見たくな

る魅せる技術 “デザイン ( 表現・演出 )” で、見ていただける確率は格段に上がります。この「販

売促進研修」では、目につかせる “アイキャッチ”、引き込む “キャッチフレーズ”、読ませる “レ

イアウト” 等、見たくなる魅せる技術 “デザイン( 表現・演出 ) を研修・支援していきます。

●見たくなる魅せる技術“デザイン(表現・演出)する”カリキュラム。

人間力強化研修│人間力 人材育成のマイコンセプト

広告などに使う “魅せる写真” は、普段の写真とは違って、“撮り方や入れる範囲” で効果を引き

出します。またちょっとした光の調整や奥行きを付ける簡単な技術でも、魅力ある写真に仕上がっ

ていきます。この「販売促進研修」では、どんな写真・どんなアングルが魅力的に感じるか、ど

んな撮り方をした方が効果的か、また使う写真のトリミング等、“見る者を引き付ける魅せる”

写真を撮る技術 “撮影 ( 表現・演出 )” を研修・支援していきます。

●引き付ける魅せる写真を撮る技術“撮影(表現・演出)”カリキュラム。

人間力強化研修│人間力 人材育成のマイコンセプト

 ■「企画立案やデザインスキル」：集客力・顧客管理力となる企画・デザイン力 !

“お客様が集まらない。” “顧客が増えない。” 等は、会社・お店に魅力がないか、魅力が
伝わっていないのが原因です。「どんな魅力があるのか？」「どう表現・演出したがよ
いか？」「魅せたり読ませたりする視覚効果の技術とは？」。「販売促進研修」では、
お客様側の立場・心理に基づく“企画やデザインの知識・技術” を研修・支援いたします。

 ■「販促計画から販促活動支援」：販売促進する計画と活動が創る効果 !

ネットショッピングやＳＮＳを使った、スピーディかつ広範囲に向けた高度な情報展開が
当たり前になった現代の社会は、“どんなコンセプト (売り )で行くか？” “どんな催しを
準備するか？”“いつ、どんなタイミングで活動するか？”等、効果を狙った計画的な活動
が必須です。「販売促進研修」では、貴社様の “魅力 (売り)の明確化から表現”、それを
展開して販売促進につなげる“計画から実際の販促活動まで”を研修・支援いたします。

［※用語 / 【研修】 ： 学ぶ講義＋実現させる活動。 　【支援】 ： サポート ・ 代行。］

人間力強化研修 ・ 支援

マイコンセプト
☎ 092-801-7643


